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     

  ประสบการณ์การท างาน  

 กรรมการผูจ้ดัการ Lucky Star International ( Thailand ) Co.,Ltd. 

 รองผูอ้ านวยการ บรษิทั โอสถสภา จ ากดั       

 ผูจ้ดัการฝา่ยขายทัว่ประเทศ และอนิโดจนี บรษิทั โฟรโ์มสตฟ์รสีแลนด ์จ ากดั มหาชน 

 ผูจ้ดัการทัว่ไป สายงานการขาย บรษิทั ทโีอเอ จ ากดั 

 ผูจ้ดัการภาค บรษิทั พรอ๊คเตอร ์แอนด ์แกมเบลิ จ ากดั (พ ีแอนด ์จ)ี 

 ผูจ้ดัการฝา่ยพฒันาการขาย บรษิทั เป็ปซีโ่คล่า อนิเตอรเ์นชัน่แนล เซา้ท ์  อสีเอเชยี จ ากดั 

 ผูจ้ดัการฝา่ยฝึกอบรมพนกังานขาย บรษิทั ยลิเลตตป์ระเทศไทย จ ากดั 

  

  

 



 ผูบ้รหิารการขายอาวุโส บรษิทั เนสทเ์ล่ (ไทย) จ ากดั       

การอบรมและการท างานในต่างประเทศ  

 TEAM SALES MANAGER PROGRAM PEPSI-COLA  DETRIOT  MICHIGAN  USA 

 CUSTOMER BUSINESS DEVELOPMENT PROGRAM PROCTER & GAMBLE 

AND WALMART ARKANSAS  USA 

การศึกษา                      

 โรงเรยีนเตรยีมอุดมศกึษา พญาไท 

 บญัชบีณัฑติ จฬุาลงกรณ์มหาวทิยาลยั  

 พาณชิยศาสตรม์หาบณัฑติ (MBA) มหาวทิยาลยัธรรมศาสตร ์ 

 ปรญิญาเอก การบรหิารธุรกจิ (Ph.D. in Management)  จาก   สหรฐัอเมรกิา                 

ประสบการณ์การบรรยายและการน าสมัมนา       

 The Straits Network Singapore (TSN) 

 สมาคมการตลาดแห่งประเทศไทย (MAT) 

 สมาคมการจดัการธุรกจิแห่งประเทศไทย (TMA) 

 สมาคมส่งเสรมิเทคโนโลยไีทย-ญีปุ่น่ (ส.ส.ท.) 

 กรมส่งเสรมิอุตสาหกรรม กระทรวงอุตสาหกรรม 

 สถาบนัพฒันาวสิาหกจิขนาดกลางและขนาดยอ่ม SME ( ISMED)                          

อาจารยแ์ละวิทยากร       

 หลกัสตูรปรญิญาเอกและปรญิญาโททางการบรหิารธุรกจิ 

 คณะพาณชิยศาสตรแ์ละการบญัช ีจฬุาลงกรณ์มหาวทิยาลยั 

 คณะบรหิารธุรกจิ มหาวทิยาลยัเกษตรศาสตร ์ 



 คณะเศรษฐศาสตร ์มหาวทิยาลยัเกษตรศาสตร์ 

 บณัฑติวทิยาลยัมหาวทิยาลยันเรศวร 

 บณัฑติวทิยาลยัมหาวทิยาลยั มหดิล 

 บณัฑติวทิยาลยั มหาวทิยาลยัเทคโนโลยีไ่ทย-ญีปุ่น่ 

 บณัฑติวทิยาลยั มหาวทิยาลยัปญัญาภวิมัน์ 

 บณัฑติวทิยาลยัมหาวทิยาลยัหอการคา้ไทย 

 บณัฑติวทิยาลยัมหาวทิยาลยัธุรกจิบณัฑติ 

 สาขาการตลาด บณัฑติวทิยาลยั มหาวทิยาลยั อสีเทริน์เอเชยี ฯลฯ 

กิจกรรมทางสงัคมและกิจกรรมพิเศษ  

 คณบดคีณะบรหิารธุรกจิ มหาวทิยาลยัอสีเทริน์เอเชยี 

 ทีป่รกึษาธุรกจิประเทศไทย สถาบนั The Straits Network Singapore (TSN) 

 คอลมันิสต ์Website Mthai.com คอลมัน์ Worktips, SmartSME 

 ผูอ้ านวยการสถาบนั  Vichai Sales Academy 

 วทิยากร IN-HOUSE และทีป่รกึษา องคก์รรฐัวสิาหกจิ ธนาคาร บรษิทัจ ากดัและมหาชน 

 วทิยากรพเิศษรายการชัว่โมงนกับรหิาร  สถานีวทิยุจฬุาฯ  ผูแ้ปล เรยีบเรยีงและเขยีน

บทความในหนงัสอืดา้นการบรหิาร การขายและการตลาด เช่น บิก๊ไอเดยีการบรหิารจากวอลล์

สตรที, วธิจีดัการกบัเจา้นาย 

 การเจรจาต่อรอง Version 3.0 ไดผ้ล 100% (การเจรจาต่อรองแบบชนะสามฝา่ย) 

 50 เคลด็ลบับรหิารธุรกจิฉบบั CEO ระดบัโลกยคุ AEC ฯลฯ   50 จดุพลกิสู่ยอดผูน้ า 4.0 ฯลฯ 

หลกัสตูรท่ีเช่ียวชาญ    

 การขาย  การเจรจาต่อรองทางธุรกจิ  การตลาด  การบรหิาร การบรกิาร การขายเชงิรกุ, 

 การวเิคราะหค์วามตอ้งการของลกูคา้และการจงูใจในการขาย 

 การขายความคดิและการขายแบบทีป่รกึษา,การขายให ้

 ลกูคา้รายใหญ่,การบรหิารทมีขาย, 



 การจดัการขอ้โตแ้ยง้และปิดการขายภาคปฏบิตัิ 

 การบรหิารทมีขาย,การสอนงานการ 

 ขายและสรา้งความเป็นผูน้ า,การสรา้งทศันคตเิชงิบวกใหท้มีขายและการตลาด 

 การสรา้งความคดิสรา้งสรรคน์วตักรรมและความคดิเชงิบวกในการท างาน 

 การเจรจาต่อรองในการขายและจดัซือ้,การเจรจาต่อรองขัน้สงู 

 การตลาดเชงิกลยทุธ,์ การบรหิารเชงิกลยทุธ์,จติวทิยาการบรหิาร 

 การบรหิารความสมัพนัธก์บัลกูคา้(CRM), 

 การบรหิารประสบการณ์ลกูคา้(ERM),สตูรCustomer Careในการรกัษาลกูคา้,การช่วงชงิลกูคา้

ส าคญักลบัคนื ฯลฯ  

  

   


